Ako rieSit aktualnu
situaciu v strojarstve

Hlavnym $pecifikom a Ciastocne nevyhodou strojarstva

a obdobnych odvetvi je potreba platenia vstupov v kratkych
terminoch, dlhy vyrobny cyklus a dlhé Casy splatnosti na strane
odberatelov. Odberatelmi st prevazne velké spolocnosti a firmy,
pri ktorych je tazké overit si, nakolko st postihnuté krizou,

a teda ¢i sa ich platobna schopnost vyrazne nezmenila.

Pri vyjednavani dlhSich Casov splatnosti na strane dodavatelov
Casto treba znasat vysSiu cenu, na druhej strane pri okamzitej plat-
be mozno Casto vyjednat skonta. Ak chce firma dosiahnut kratsi ¢as
splatnosti na strane odberatelov, ¢asto je nltend bud znizit cenu
alebo vyuzit faktoring.

Ako funguje faktoring?

Klient postupi faktoringovej spoloCnosti svoje faktdry za dodany
tovar a inkasuje zalohu (spravidla 80 %) do 3 dni od vystavenia fak-
tary. Faktor sa stdva novym veritelom, pohladavku financuje, spra-
vuje a inkasuje, prip. aj poistuje. Ked odberatel uhradi pohladéavky
na Ucet faktoringovej spolo¢nosti, vykona sa vyUctovanie a faktor
zasiela klientovi doplatok.

Faktoring v strojarstve je velmi zaujimavy tym, Ze klient dostane
zélohu, dokéze uhradit dodavatelom skor a ziska skonto v rozpati
3 -7 %. Rovnako plati, Ze ten, kto mé peniaze v hotovosti, naku-
puje lahSie a za lepSie ceny ako jeho konkurenti.

Zalohu z faktoringu moéze firma pouzit tam, kde ich potrebuje.
MbéZe nakupit nové vstupy, realizovat novy vyrobny proces a zvysit
tak obrat a zaroven zisk spolocnosti. Ta je vdaka faktoringovému
prefinancovaniu svojich pohladavok schopné pontknut odberatelom
dlhsie Casy splatnosti (na trovni 60 — 120 dni), ¢o znacne zvySuje
jej konkurencieschopnost a moznost presadenia sa u vyznamnych
odberatelov.
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Faktoringom sa mozu preklenut sezénne vykyvy klienta, kedZe jeho
potreba financovania nemusi byt vzhladom na $pecifika jeho podni-
kania poCas celého roka rovnomerna. V pripade, Ze klient ma fakto-
ringové financovanie, je schopny nakupit aj vacsie mnozstvo vstu-
pov v Case nizSich cien a vyuzit tak vykyv na trhu vo svoj prospech.

V Case rastu nastava v strojarstve Casto situacia, Zze spolocnosti
sa dostanu vo svojich bankach na limit a nemozu ziskat dodatocné
prostriedky na nakup vstupov a na dalsi rast. V tomto momente
je opat namieste vyuzit faktoring, uvolit cash flow, naklpit vstupy
a rozbehnut novy vyrobny cyklus.
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